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Mitsubishi Corporation:

Mitsubishi Corporation - глобальная корпорация, которая развивает и управляет бизнесами фактически во всех отраслях экономики, включая 

природный газ, материалы для производства стали и продукты питания. Выручка компании составила ¥ 16,100 млрд, чистый доход составил ¥ 

645 млрд. по итогам 2018 в года. Mitsubishi Corporation имеет более 200 офисов в 90 странах мира. 77 000 человек работает в более, чем 1400 

компаниях группы.

Первая мульти-брендовая

компания по предоставлению 

Операционной аренды в России 

(основана в апреле 2004 г)

Более 15 лет стабильного 

развития

4 000+  автомобилей в управлении

7 региональных офисов

150 сотрудников

1 400+ поставщиков

150+ городов охвачено
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Заказчик:

Финансирование

Страхование

Постановка на учет

Шинный сервис

Налоги

Техническое обслуживание 

и ремонт

Контроль оплаты 

штрафов

Покупка автомобиля Финансовая аренда

Заказчик:

Ежемесячный платеж

Постановка на учет

Шиномонтаж

Налоги

Техническое обслуживание 

и ремонт

Контроль оплаты штрафов

Страхование

Лизингодатель:

Финансирование

Операционная аренда

Заказчик:

Фиксированный 

ежемесячный платеж

Арендодатель:

Финансирование

Страхование

Постановка на учет

Техническое обслуживание 

и ремонт

Контроль оплаты штрафов

Шинный сервис

Налоги
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Развитие операционного лизинга

(динамика по годам без учета каршеринга) 

47.6    

млн.

Все авто 

на дороге

1.74 
млн.

Авто за юр. 

лицами

45

тыс.

Авто в 

опер.аренде

56

тыс. 

к 

2024г.

Потенциал 

рынка

500+

тыс. 

Целевая 

аудитория
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B2B

+

B2C

Подписка

White label

ОЕМ операционный лизинг
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+ 7 495 580 32 52

www.mcintermarkauto.com
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